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(26) U: »Kolikokrat je ¢ centimetrska daljica daljsa od 6
centimetrske?«
X:»Hm .. v bistvu ... mislim, da ena cela ... ena in polkrat.«

V gornji izjavi lahko kot vljudnostno strategijo prepoznamo uporabo
glagola misliti (»mislim, da ...«), ki glede na to, da gre v $oli pri odgovarja-
nju predvsem za izraZanje znanja, v katerega je uenec preprican (vem, da je
...), izraza zmanj$ano stopnjo prepri¢anosti. Zanimivost gornje izjave je v
tem, da vljudnost (zmanj$evanje stopnje ogrozanja integritete) ni namenje-
na ucitelju, temve¢ samemu sebi. Uc¢enec bi z napa¢nim odgovorom ogro-
zil svojo integriteto in se pred tem z omenjeno jezikovno strategijo vnaprej
zavaruje: s tem, ko v potencialno nepravilni odgovor ni povsem preprican,
je manj huda tudi njegova napaka, saj v pravilnost odgovora ni popolnoma
prepric¢an prav zato, ker sumi, da ni pravilen. Glede na to, da bi pravilnost
odgovora potrdila/okrepila njegovo pozitivno integriteto, izbrana strategija
(neprepri¢anost v pravilnost odgovora) slednjo (pozitivno integriteto) po-
tencialno celo ogroza. Vendar se govorcu neprepricanost v pravilnost od-
govora ocitno zdi manjse zlo kot prepri¢anost v napacen odgovor. Zato lah-
ko mimogrede gornji primer navedemo tudi kot dober dokaz racionalnosti
jezikovne rabe.

Naslednjih nekaj strategij se bo nanasalo na poskuse ¢im manjSega
obremenjevanja sogovorca (¢im manj$ega oviranja njegove pravice do svo-
bodne odlo¢itve o delovanju in gibanju).

(27) »Fotokopirni stroj se kvari in kopije niso najboljse. Verjetno
bi vas preve¢ motilo, ¢e bi morali najprej skupaj popraviti nekaj
besed?«

Gornja izjava vsebuje relativno visoko vljudnostno strategijo. Ne le,
da je naveden vzrok za uciteljevo nemo¢, da priskrbi kakovostne fotokopi-
je, tudi njegov interes, da se jih vendarle uporabi, je ubeseden na tak nacin
(kot prosnja), da mu niti v interpretaciji primera ne bi mogli reci zahteva.
Govorno dejanje lahko prepoznamo kot indirektno, saj je na ravni slovni-
ce to zgolj vprasanje, ki bi zahtevalo odgovor, ne pa tudi izvrsitve dejanja
(popravljanja napak). Nadalje je strategija, ki jo Zelimo izpostaviti na tem
mestu, moc¢no izrazen pesimizem — »verjetno bi vas preve¢ motilo« -, torej
vnaprej$nje uciteljevo pri¢akovanje negativnega odgovora. S tem bi ucitel;
pravzaprav lahko priznal neupravi¢enost svoje prosnje in $e toliko bolj zvi-
$al upravic¢enost negativnega odgovora ucencev oz. u¢ence odresil neugod-
nega polozaja, v katerem se lahko znajdejo ob zavrnitvi uciteljevih zahtev.





